gcassmar. GUIA .- PRESENTACIONES

Comopediruna
presentacion que sise hace

Pasé un mes en San Francisco entre eventos, asados con founders y oficinas de
fondos. Las mejores conversaciones partieron porque alguien me presento a otra
persona. También vi gue muchas se pierden, porque al que te presentale toca
escribirtodoy se le pasala semana. Aquiesta como pedirlas para que sise hagan.

Las oportunidades nuevas suelenllegar por conocidos lejanos mas que porlos amigos de
siempre.
Mark Granovetter, The Strength of Weak Ties (197 3).
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gcassmar. 01 - LA REGLA

Unabuena presentacion tiene 4
partes

Ol

A quién, con nombre El mensaje parareenviar
Una persona concretay porqué ella. Tu escribes las tres o cuatro lineas que el otro
«;Conoces a alguien que invierta?» nadie lo va areenviar: quién eres, qué armasy que
puede responder; «;Me presentarias a quieres preguntar. Asilo hace hoy y no «un dia
[nombre]?», si. de estos».
N
4 N [ )
El doble permiso Las 24 horas
Quiente presentale pregunta primero ala otra Responde el mismo dia condiay hora
persona si quiere conocerte. Sidice que si, propuestos. Después cuéntale a quien te
parte con ganas, y sidice que no, nadie queda presentd como te fue.
mal.
- J J
wrConocesaalguienaae=>» > «¢;Me presentarias a[nombre]?»
«Cuandepuedas; mepresentas» > «Te dejo untexto para que solo lo reenvies»
Jurtémonosandiar > «jElmartesalas10, veinte minutos?»
«Fe-deboeurar > «;Aquiénte puedo presentar yo?»
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LO ARMAMOS CONTIGO

cConoces muchagente
y se te pierde el hilo?

@ Anota a quién conociste y en qué quedaron.

@ Terecuerda a quién escribiry cuando.

@ Te deja el mensaje listo para mandar.

Un asistente de Lifty - liftyai.com/contacto
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gcassmar. @2 - LOS MENSAJES

Copialos y cambialo que vaentre
corchetes

Hola [nombre], ¢cémo estas? Estoy armando [lo tuyo, en una linea].

Vi que conoces a [persona]. ¢Me la presentarias? Le quiero preguntar [una cosa concreta].
Te dejo abajo un texto por si quieres reenviarselo tal cual. Si no te acomoda, cero
problema.

[Tu nombre] esta armando [qué, en una linea] en [ciudad].
Le gustaria preguntarte [una cosa concreta]; serian veinte minutos. ¢Te lo presento?

[Quien te presentd], gracias por el contacto.
[Persona], un gusto. ¢Te acomoda el [dia] a las [hora]? Veinte minutos, videollamada o
café.

[Nombre], te cuento que hablé con [persona] y me sirvidé mucho para [qué].
Gracias de nuevo. Si hay alguien a quien te pueda presentar yo, dime.

El mismo dia Después Devuelve lamano
Agradecey propoénhora. Lorapido Unalinea a quien te presentd Ofrece presentar tu. Adam Grant,
hace que lareunién pase. contando como te fue. Give and Take (2013).
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Unapuertaalavez.

Piensa enuna persona que te gustaria conocer este
mes, busca quién te la puede presentary mandale el
primer mensaje hoy.
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